Tecniche di

negoziazione efficace
T T

10 febbraio

22 maggio
28 settembre

Sviluppare business
nello studio all'epoca del web

20 febbraio
08 maggio
13 ottobre

La leadership nello
studio professionale

092 marzo
07 luglio
04 dicembre

Public Speaking per
professionisti

17 marzo
26 giugno
24 novembre

Presentation skills: come preparare
presentazioni efficaci

07 aprile
24 luglio
18 dicembre
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formazione e coaching per il professionista
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La gestione dello stress

nell'attivita professionale
W

17 febbraio
23 giugno
06 novembre

La comunicazione dello
studio professionale sul web

03 marzo
09 giugno
20 ottobre

La gestione del tempo
nell'attivita professionale

P T ..

13 marzo
10 luglio
17 novembre

La comunicazione efficace per
lo studio professionale

31 marzo
17 luglio
15 dicembre

Non si arriva in alto
superando gli altri,

si arriva in alto superando
se stessi.

Mario Alberto Catarozzo
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